Myyntitydén ja markkinointiviestinnan tutkintotoimikunta
Myynnin ammattitutkinnon uudet perusteet

» Myynnin ammattitutkinnon uudet perusteet
voimaan 1.4.2012

» Uusilla perusteilla ei saa aloittaa koulutuksia ennen
kyseista paivaa

» Ennen uudistettujen tutkinnon perusteiden
voimaantuloa aloitettu koulutus ja naytto-
tutkintosuoritukset voidaan saattaa loppuun

kahden vuoden kuluessa eli 31.3.2014 mennessa




Myyntitydn ja markkinointiviestinnan tutkintotoimikunta
jarjestamissopimuksen uusiminen

» Nayttotutkinnon jarjestamista ei saa aloittaa ennen
kuin tutkintotoimikunta on allekirjoittanut
jarjestamissopimuksen

» Jarjestamissopimus ja nayttétutkinnon jarjestamis-
suunnitelman paivitys henkilokohtaistamista
koskevine liitteineen toimitetaan tutkinto-
toimikunnalle viimeistaan 2 kk ennen
aloitusajankohtaa. (76.2.2012 kokous)

» Tutkintotoimikunta tekee paatéksen toimitetun
aineiston mukaan

» Jarjestamissuunnitelman malli Nayttotutkinto-
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Myyntitydn ja markkinointiviestinnan tutkintotoimikunta
jarjestamissopimuksen uusiminen

» Toistaiseksi voimassa olevat sopimukset jatkuvat,
jos tdlle on olemassa edellytykset

» Madrdaikaiset jatkuvat maaraaikaisina 31.7.2014
asti

» Opetushallituksen arviointia ei tarvita

» Jarjestamissopimus lahetetaan tutkintotoimikunnan
sihteerille kahtena kappaleena ja valmiiksi alle-
Kirjoitettuna. Ndin valtetdan turhaa postitusta
edestakaisin.

» Materiaali (sopimus pois lukien) lahetetaan seka
Kirjepostina etta sahkdisena tutkintotoimikunnalle
(Tuula Hallstrém, PL 151, 00381 Helsinki ja

)
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Myyntitydn ja markkinointiviestinnan tutkintotoimikunta
Huomioitavaa uusista perusteista

» Tutkinnon perusteet, luvut 1-3 kaikki tarkeita!

» Luku 2.1 - mita tarkoittaa kaytannossa

v Toimii vastuullisissa myyntitehtavissa

v Vastaa esimerkiksi tuoteryhmadasta, palvelukokonaisuudesta tai niiden
yhdistelmasta

v Vooi vastata myos nimetyista asiakkaista tai asiakkuuksista

v Yrityksellda on joko kiinted toimipaikka, sahkoinen toimintaymparisto
tal myyja toimii itsenaisena yrittajana

v Vankka kokemus kdytannon myyntityosta

» AMMATTITUTKINTO: alan ammattitydntekija: peruskoulutus,
syventavia opintoja, tydkokemusta...

» HENKILOKOHTAISTAMINEN: yritykselle tai tehtavdlle ominaiset
piirteet: esim. tuote, palvelu, yksityinen asiakas, b2b




