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UUDISTAMISTARPEITA

» tutkintojen tyoelamavastaavuus ja kyky reagoida
muutoksiin

» tutkintorakenteen ja tutkintojen joustavuus

» valinnaisuuden lisaaminen



UUDISTAMISPROSESSI
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Lausunnot 7 taholta
Lausuntojen perusteella muokkaus

Perusteet ovat viela OPH:n hyvaksymisprosessissa >
LUONNOS

(kasittely Opetushallituksen johtokunnan kokouksessa 1.12.201 1)



TUTKINNON KOHDERYHMA

Kuvaus tutkinnon perusteiden luvussa 2.1

<
<

toimii vastuullisissa myyntitehtavissa

vastaa esimerkiksi tuoteryhmasta, palvelukokonaisuudesta
tai niiden yhdistelmasta

voi vastata myos nimetyista asiakkaista tai asiakkuuksista
yrityksella on joko kiintea toimipaikka, sahkoinen
toimintaymparisto tai myyja toimii itsenaisena yrittajana

vankka kokemus kaytannon myyntityosta



TUTKINNON RAKENNE

Pakolliset tutkinnon osat
Myyntiin valmistautuminen
Myynnin toteuttaminen

Valinnaiset tutkinnon osat (valitaan 1)

» Tuoteryhman hoitaminen

» Markkinointitoimenpiteiden toteuttaminen
» Tydssa oppimisen ohjaaminen

» Kauppiasyrittajana toimiminen

» Tutkinnon osa toisesta perus-, ammatti- tai
erikoisammattitutkinnosta



AMMATTITAIDON OSOITTAMINEN

Myyntiin valmistautuminen

Tutkinnon suorittaja osaa

» toimia liiketoiminnan periaatteiden ja toimintakonseptin mukaisesti
» valmistautuu myyntitilanteisiin

» toimii tydyhteisdnsa jasenena

Arviointiaineisto muodostuu tutkintotilaisuuksien kirjallisista arvioista.

Myynnin toteuttaminen

Tutkinnon suorittaja osaa

» hoitaa ja kehittdd asiakkuuksia

» myyda

» arvioida oman myyntitydnsa kannattavuutta

Arviointiaineisto muodostuu tutkintotilaisuuksien kirjallisista arvioista.



AMMATTITAIDON OSOITTAMINEN

Tuoteryhman hoitaminen
Tutkinnon suorittaja osaa

» suunnitella hankinnat

» toteuttaa hankintoja

» Seurata ja kehittdd hankintoja

Tutkinnon suorittaja voi mahdollisesti taydentaa tutkintosuorituksiaan
hankintaprosessiin liittyvilla, sen aikana itse tuottamillaan perustelluilla muilla
dokumenteilla, esimerkiksi tilausasiakirjoilla, hinnoittelulaskelmilla tai
toimitusten valvontaan tai varaston hallintaan liittyvilla asiakirjoilla.

Arviointiaineisto muodostuu tutkintotilaisuuksien kirjallisista arvioista.



AMMATTITAIDON OSOITTAMINEN

Markkinointitoimenpiteiden toteuttaminen
Tutkinnon suorittaja osaa

» suunnitella markkinointitoimenpiteet

» toteuttaa markkinointitoimenpiteet

» seurata ja kehittdd markkinointitoimenpiteiden toteutusta

Tutkinnon suorittaja voi mahdollisesti taydentaa tutkintosuorituksiaan
hankintaprosessiin liittyvilla, sen aikana itse tuottamillaan perustelluilla muilla
dokumenteilla, esimerkiksi markkinointitoimenpiteiden toteuttamiseen liittyvilla
asiakirjoilla, kannattavuus- ja tuottolaskelmilla tai toimenpiteiden toteuttamiseen
liittyvalla kuvallisella aineistolla.

Arviointiaineisto muodostuu tutkintotilaisuuksien kirjallisista arvioista.



AMMATTITAIDON OSOITTAMINEN

Tydsséa oppimisen ohjaaminen
Tutkinnon suorittaja osaa
» suunnitella ja toteuttaa tydssaoppimisprosessin

Tutkinnon suorittaja voi mahdollisesti taydentaa tutkintosuorituksiaan
hankintaprosessiin liittyvilla, sen aikana itse tuottamillaan perustelluilla muilla
dokumenteilla, esimerkiksi tydssaoppimiseen liittyvalla aineistolla,
koulutussuunnitelmilla tai oppimisen arviointiin liittyvalla aineistolla.

Arviointiaineisto muodostuu tutkintotilaisuuksien kirjallisista arvioista.



AMMATTITAIDON OSOITTAMINEN

Kauppiasyrittajana toimiminen
Tutkinnon suorittaja osaa
» toimia kauppiasyrittajana

Arviointiaineisto muodostuu tutkintotilaisuuksien kirjallisista arvioista seka
arvioidusta liikeideasta ja liikketoimintasuunnitelmasta.



